CONTRATOS MERCANTILES



I.- LA COMISIÓN

	Se encuentra definida en el Art. 235 El mandato comercial toma el nombre de comisión cuando versa sobre una o más operaciones mercantiles individualmente determinadas.

	Nosotros los entendemos como el contrato por el cual una persona llamada comitente encarga la gestión de una o más operaciones lícitas, individualmente determinadas a otra, llamada comisionista, que se obliga a cumplir el encargo por una retribución.

	Como características de este contrato podemos señalar: 

1.- que es una especie de mandato,  

2.- Debe ser un mandato específico requiere que verse sobre operaciones individualmente determinadas.

3.- Se trata de un contrato consensual. Si se guarda silencio se entiende que aceptó en los casos que el mandatario tenga como profesión administrar negocios ajenos, debe transcurrir un tiempo razonable y el mandante se encuentre ausente.

4.- Por el 2125 se establece una responsabilidad pre-contractual.

5.- Contrato típico

6.- Contrato bilateral

7.- Oneroso

8.- de ejecución instantánea

9.- Principal

10.- Contrato de colaboración empresaria, ya que el comisionista es un empresario independiente del comitente, se vinculan dos empresarios jurídicamente independientes.



	Para distinguirlo del mandato civil, en éste último el mandatario es una buena persona, el mandato está establecido en favor del mandante. En la comisión, en cambio, hay dos personas que buscan el lucro o conveniencia, tendrá interés para ambas partes



	Diferencias entre mandato civil y la comisión:

			1.- En cuanto a la remuneración, el mandato civil es naturalmente gratuito, mientras la comisión, conforme al Art. 239. La comisión es por su naturaleza asalariada. Además, por el Art. 275 El comisionista tiene derecho a que se le retribuyan competentemente sus servicios. Y si las partes no hubieren determinado la cuota de la retribución, el comisionista podrá exigir la que fuere de uso general en la plaza donde hubiere desempeñado la comisión, y en su defecto, la acostumbrada en la plaza más inmediata. Es decir se suple por la que emana de la costumbre.

			2.- Término de contrato por la muerte de una de las partes: En el mandato civil ya sea del mandante o mandatario extingue el contrato. Mientras en la Comisión siguiendo el Art. 240. La comisión no se acaba por la muerte del comitente: sus derechos y obligaciones pasan a sus herederos. Y si muere el comisionistas se extingue la comisión.

	El profesor Puelma hace una diferencia, y expresa que por la demora producto de la extinción provocó perjuicio al comitente, y se facultaría implícitamente para delegar la comisión en otro comisionista.

			3.- Respecto a la revocación (término por el mandante del mandato) el mandato civil es absolutamente revocable. Y en la Comisión expresa el Art. 241. El comitente no puede revocar a su arbitrio la comisión aceptada, cuando su ejecución interesa al comisionista o a terceros. Pero puede hacerlo por causales legales que se relacionen con el incumplimiento del comisionista.

			4.- Respecto a la renuncia:  En el mandato civil, el mandatario puede renunciar (con un tiempo de anticipación razonable). Por la Comisión, reza el Art. 242. La renuncia no pone término a la comisión toda vez que cause al comitente un perjuicio irreparable, sea porque no pueda proveer por sí mismo a las necesidades del negocio cometido, sea por la dificultad de dar un sustituto al comisionista.

			5.- La delegación: El mandato civil, el mandatario siempre puede delegar, salvo que se le prohiba expresamente , pero responde de los hechos del delegado como si fueran propios.

	En la comisión sólo puede hacerlo si se le autoriza explícita o implícitamente (esto último en el caso que el comisionista se encuentre impedido de actuar y hubiese daño en la demora.

			6.- En cuanto a la responsabilidad la del comisionista es mayor, y ello porque la comisión es remunerada y la del mandato civil no lo es.

			7.- Respecto a la autocontratación: Opera la autocontratación en el caso que una persona cumple dos roles jurídicos. En el mandato civil no hay prohibición general que lo impida, sólo en materia de mutuo y compraventa.

	En la comisión, se expresa el Art. 271. Se prohibe al comisionista, salvo el caso de autorización formal, hacer contratos por cuenta de dos comitentes o por cuenta propia y ajena, siempre que para celebrarlos tenga que representar intereses incompatibles (a contrario sensu,  autorizado expresamente si puede).

			8.- Rendición de cuentas: En general todo mandatario se encuentra obligado a rendir cuentas, salvo que el mandante lo releve de tal obligación. Mientras en la Comisión Art. 280. Las cuentas que rindiere el comisionista deberán concordar con los asientos de sus libros. Si no estuvieren conformes con ellos, el comisionista será castigado como reo de hurto con falsedad.

			9.- En cuanto a la solidaridad legal: Cuando se ha encargado por muchos comisionistas a un comitente a un comisionista o varios comitentes, la responsabilidad es solidaria.



DERECHOS DEL COMISIONISTA

	El móvil es de carácter lucrativo, son derechos que se confieren al comisionista nada obsta a que pueda renunciarlos.

			1.- Derecho a la remuneración lo conforme a los arts 239 La comisión es por su naturaleza asalariada y el Art. 275. El comisionista tiene derecho a que se le retribuyan competentemente sus servicios.

Si las partes no hubieren determinado la cuota de la retribución, el comisionista podrá exigir la que fuere de uso general en la plaza donde hubiere desempeñado la comisión, y en su defecto, la acostumbrada en la plaza más inmediata.

No resultando bien establecida la cuota usual, el juzgado de comercio fijará la suma que deba abonarse al comisionista, calculándola sobre el valor de la operación, inclusos los gastos.	

			2.- derecho a la provisión de fondos: art. 272 Cuando la comisión requiera provisión de fondos, y el comitente no la hubiere verificado en cantidad suficiente, el comisionista podrá renunciar su encargo en cualquier tiempo o suspender su ejecución, a no ser que se hubiere obligado a anticipar las cantidades necesarias al desempeño de la comisión bajo una forma determinada de reintegro. S establece entonces la obligación de proveerlo de fondos.

Art. 274. Puede el comisionista exigir se le paguen al contado sus anticipaciones, intereses corrientes y costos, aun cuando no haya evacuado cumplidamente el negocio cometido.

			3.- Derecho Legal de Retención:



	Obligaciones del Comisionista:

			1.- Debe ejecutar la comisión: Art. 245. Aceptada expresa o tácitamente la comisión, el comisionista deberá ejecutarla y concluirla, y no haciéndolo sin causa legal, responderá al comitente de los daños y perjuicios que le sobrevinieren.

			2.- Conservar los efectos:

			3.- Comunicar el estado de los negocios Art. 250. El comisionista debe comunicar oportunamente al interesado todas las noticias relativas a la negociación de que estuviere encargado que puedan inducir a su comitente a confirmar, revocar o modificar sus instrucciones.

			4.- Rendir cuentas 2155 y 279 Art. 279. Evacuada la negociación encomendada, el comisionista está obligado: 2.- A poner en manos del mismo, a la mayor brevedad posible, una cuenta detallada y justificada de su administración, devolviéndole los títulos y demás piezas que el comitente le hubiere entregado, salvo las cartas misivas; por lo tanto ella debe ser documentada y coincidir con los libros.

			5.- Restituir el saldo Art. 279. Evacuada la negociación encomendada, el comisionista está obligado: 3.- A reintegrar al comitente el saldo que resulte a favor de él, debiendo valerse para ello de los medios que el mismo comitente hubiere designado, o en su defecto, de los que fueren de uso general en el comercio.

	Y el 281 El comisionista abonará a su comitente intereses corrientes, aunque no preceda interpelación, si fuere moroso en rendir su cuenta o remitir el saldo en la forma especificada en el artículo 279.

			6.- Comunicación al comitente acerca de la conducción del negocio Art. 279 Evacuada la negociación encomendada, el comisionista está obligado: 1.- A dar inmediatamente aviso a su comitente;



	Responsabilidades del Comisionista:

			1.- Con el comitente: Hay que diferenciar:

A) Si es imperativo (junto con el encargo el comitente le señala las condiciones y los medios que debe utilizar el comisionista para su ejecución) El comisionista debe ceñirse rigurosamente a las instrucciones que le da el comitente. Art. 291. El comisionista encargado de comprar deberá observar estrictamente las instrucciones que tenga en cuanto a la especie, calidad, cantidad, precio y demás circunstancias de las mercaderías que su comitente le pidiere.

Art. 305. En cuanto al precio, lugar, época, modo y demás circunstancias de la venta encomendada, el comisionista se conformará rigurosamente a sus instrucciones.

Si el comisionista pensare que la ejecución en los términos ordenados causare perjuicio y la comisión no es urgente se suspende y da aviso al comitente, y en casos urgentes resuelve él mismo como persona diligente y entendida y si deviene perjuicio al comisionista se abstiene de su ejecución.

Art. 268. El comisionista deberá sujetarse estrictamente en el desempeño de la comisión a las órdenes o instrucciones que hubiere recibido de su comitente.

Pero si creyere que cumpliéndolas a la letra debe resultar un daño grave a su comitente, será de su deber suspender la ejecución y darle aviso en primera oportunidad.

En ningún caso podrá obrar contra las disposiciones expresas y claras de su comitente.

Art. 269. En todos los casos no previstos por el comitente, el comisionista deberá consultarle y suspender la ejecución de su encargo mientras reciba nuevas instrucciones.

Si la urgencia y estado del negocio no permitieren demora alguna, o si estuviere autorizado para obrar a su arbitrio, el comisionista podrá hacer lo que le dicte su prudencia y sea más conforme a los usos y procedimientos de los comerciantes entendidos y diligentes.



Si es facultativo (no se han señalado ni  condiciones ni medios) El comisionista tiene mayores facultades para actuar por si mismo.





II.- DE LA COMPRAVENTA MERCANTIL

	Este reúne los elementos propios de un contrato comercial: importa un acto de intermediación, tiene por objeto hacer circular los bienes y se ejecuta con un afán de lucro.

	Respecto a su definición se contempla en el 1793 CC, además del consentimiento y además cosa y precio.

	Sus características:

			1.- Consensual por regla general

			2.- El consentimiento puede recaer en cosa y precio.

			3.- La compraventa mercantil puede ser solemne: 

1) Venta de bienes raíces, servidumbres, censos o sucesión hereditaria 1801 CC, por medio de escritura pública.

					2) En cuanto a la venta de naves se debe distinguir:

Naves mayores con más de 50 Tn de registro grueso (todos los espacios de la nave susceptible de recibir carga). Su venta se hace por escritura pública cuando se venden en Chile.

Naves menores hasta 50 Tn de registro grueso, se debe realizar por instrumento privado autorizado por notario.



3) Compraventa de cosa mueble a plazo con prenda Ley 4702, permitía comprar una cosa mueble pero constituyendo prenda (sin desplazamiento) sobre ella. Debe celebrarse por escritura pública o instrumento privado autorizado por un notario.

					4) La venta de derechos societarios: Son derechos de naturaleza mueble incorporal. Se supone la modificación del pacto social y la modificación exige la misma formalidad que la constitución. Por lo tanto la venta debe hacerse por escritura pública (sociedad colectiva, de responsabilidad limitada y en comandita). Si es sociedad anónima en que la participación societaria está representada por un título: la acción la que se rige en materia de venta de derechos (venta de acciones) y para que la venta sea oponible a los socios y a los 3º debe inscribirse en el registro de accionista de la sociedad: traspaso de acciones, que debe hacerse por escritura pública o instrumento privado ante dos testigos, corredor de bolsa o autorizada por notario.



ELEMENTOS DE LA COMPRA

1.- La cosa

	Debe tratarse de una cosa comerciable (1810) y las que cuya enajenación no se encuentre prohibida (1464).

	Determinada o determinable en especie o al menos en su género y cantidad (y singular).

	Debe existir, pero si la cosa nunca ha existido y nunca lo hará se entiende que no hay compraventa. Pero si no existe pero se espera que exista hay contrato pero bajo la condición que la cosa llegue a existir, Y si la cosa ha existido pero no existe al momento del contrato no produce efecto alguno a menos que aparezca que compró la suerte.



Modalidades previstas en el Código en relación con la cosa

	La razón de ser de estas modalidades que la hacen diferenciarse de la compraventa civil:

			1.- En la compraventa mercantil el comerciante no compra para su consumo personal sino para la reventa.

			2.- En la compraventa mercantil es usual que se compra no se tiene a la vista, se hace por orden a pedido, a diferencia de la compraventa en que la mercadería se tiene a la vista.

			3.- Es usual en materia mercantil que se hagan pedidos sin que se convengan de manera expresa el dinero de la mercadería.

			4.- Tratamiento del código tiende a que los contratos que se celebren produzcan efectos concatenados de actos, salvo casos de resolución.



	Las modalidades son:

			1.- Compraventa a la vista: Art. 130 . En la venta de una cosa que se tiene a la vista y es designada (examinarse) al tiempo del contrato sólo por su especie, no se entiende que el comprador se reserva la facultad de probarla. Por lo tanto es una compraventa pura y simple

Esta disposición no es extensiva a las cosas que se acostumbra comprar al gusto.

	No es compraventa a la vista la hecha por TV o por catálogo.

	El comprador al designar la cosa la puede hacer en su especie y además en su cantidad.



			2.- Compraventa a la vista determinando simultáneamente la especie y la calidad: Art. 133 Si el contrato determina simultáneamente la especie y la calidad de la cosa que se vende a la vista, se entiende que la compra ha sido hecha bajo la condición suspensiva casual de que la cosa sea de la especie y calidad convenidas.

Si al tiempo de entregarse la cosa que ha sido materia del contrato, el comprador pretendiere que su especie y calidad no son conformes con la especie y calidad estipuladas, la cosa será reconocida por peritos.



			3.- Compraventa al gusto: Art. 132 Siempre que la cosa vendida a la vista sea de las que se acostumbra comprar al gusto, la reserva de la prueba se presume, y esta prueba implica la condición suspensiva de si la cosa fuere sana y de regular calidad. La condición es también suspensiva meramente potestativa.

	La compraventa al gusto tiene por objeto cosas que se acostumbran a gustar antes de ser comprada v gr. ropa.

Art. 131 Cuando el comprador de una cosa a la vista se reserva expresamente la prueba sin fijar plazo para hacerla, la compra se reputa verificada bajo condición suspensiva potestativa durante el término de tres días.

Este término se contará desde el día en que el vendedor requiera al comprador para que verifique la prueba, y si el comprador no la hiciere dentro de él, se tendrá por desistido del contrato.



			4.- Compraventa por orden: Es el pedido de mercancía Art. 134. La compra por orden de una cosa designada sólo por su especie, y que el vendedor debe remitir al comprador, implica de parte de éste la facultad de resolver el contrato, si la cosa no fuere sana y de regular calidad (condición resolutiva).

Siendo la cosa designada a la vez por su especie y calidad, el comprador tendrá también la facultad de resolver el contrato si la cosa no fuere de la calidad estipulada.

Habiendo desacuerdo entre las partes en los dos casos propuestos, se ordenará que la cosa sea reconocida por peritos.



			5.- Cosa vendida bajo condición de entregarla en un lugar determinado: Art. 137. Comprada y expedida por orden la cosa vendida bajo condición de entregarla en lugar determinado, se entiende que la compra ha sido verificada bajo la condición suspensiva casual de que la cosa llegue a su destino.

Cumplida la condición, el comprador no podrá disolver el contrato, salvo que la cosa no fuere de recibo o de la especie y calidad estipuladas.



			6.- Compraventa sobre muestras: Art. 135 Cuando la compra fuere ejecutada sobre muestras, lleva implícita la condición de resolverse el contrato si las mercaderías no resultaren conformes con las muestras.



			7.- Compraventa de mercaderías que vienen en transporte: Art. 136 Vendida una cosa durante su transporte por mar, tierra, ríos o canales navegables, el comprador podrá disolver el contrato toda vez que la cosa no fuere de recibo o de la especie y calidad convenidas.



2.- El precio

	Es un elemento esencial de la compraventa y debe:

			1.- Debe existir sino no hay compraventa.

			2.- Debe consistir en dinero sin perjuicio de la facultad de pactarlo en otros signos que equivalen a dinero V gr. UF o en moneda extranjera.

			3.- Real: se pacta con la intención de cobrarlo, en caso de duda resuelve el juez porque en materia de compraventa mercantil no hay nulidad por lesión enorme.

			4.- Determinado o determinable se fija en términos precisos al tiempo de celebrarse el contrato. Es determinable en la medida que el contrato proporcione los mecanismos necesarios para su ulterior determinación.



Modalidades en relación con el precio

	Conforme al Art. 139 No hay compraventa si los contratantes no convienen en el precio o en la manera de determinarlo; pero si la cosa vendida fuere entregada, se presumirá que las partes han aceptado el precio corriente que tenga en el día y lugar en que se hubiere celebrado el contrato.

Habiendo diversidad de precios en el mismo día y lugar, el comprador deberá pagar el precio medio.

Esta regla es también aplicable al caso en que las partes se refieran al precio que tenga la cosa en un tiempo y lugar diversos del tiempo y lugar del contrato.



	Determinación del precio por un 3º: Reza el Art. 140 que Si el tercero a quien se ha confiado el señalamiento del precio no lo señalare, sea por el motivo que fuere, y el objeto vendido hubiere sido entregado, el contrato se llevará a efecto por el que tuviere la cosa el día de su celebración, y en caso de variedad de precios, por el precio medio.

	Puede existir un pacto especial de preferencia, comprendido en el  Art. 141. En el caso de compra de mercaderías por el precio que otro ofrezca, el comprador, en el acto de ser requerido por el vendedor, podrá o llevarla a efecto o desistir de ella. Pasados tres días sin que el vendedor requiera al comprador, el contrato quedará sin efecto.

Pero si el vendedor hubiere entregado las mercaderías, el comprador deberá pagar el precio que aquéllas tuvieren el día de la entrega.



Ejecución del contrato

	Primero se está a lo que se disponga en el contrato, lo común en materia mercantil es que se pacte que se entreguen en el establecimiento del comprador, y el vendedor puede asumir la obligación de transportarla. Lo que se ve en el Art. 144 Perfeccionado el contrato, el vendedor debe entregar las cosas vendidas en el plazo y lugar convenidos.

No estando señalado el plazo, el vendedor deberá tener las mercaderías vendidas a disposición del comprador dentro de las 24 hrs siguientes a la celebración del contrato.

A falta de designación de lugar para la entrega, se hará en el lugar donde existían las mercaderías al tiempo de perfeccionarse la compraventa.

En cuanto a la tradición de las mercaderías puede corresponder a la entrega física o real o no corresponder a ella Art. 148 El envío de las mercaderías hecho por el vendedor al domicilio del comprador o a cualquiera otro lugar convenido, importa la tradición efectiva de ellas.

El envío no implicará entrega cuando fuera efectuado sin ánimo de transferir la propiedad, como si el vendedor hubiese remitido las mercaderías a un consignatario con orden de no entregarlas hasta que el comprador pague el precio o dé garantías suficientes.



	Otras formas de tradir se encuentran en el Art. 149 La entrega de la cosa vendida se entiende verificada:

1.- Por la transmisión del conocimiento, carta de porte o factura en los casos de venta de mercaderías que vienen en tránsito por mar o por tierra;

2.- Por el hecho de fijar su marca el comprador, con consentimiento del vendedor, en las mercaderías compradas;

3.- Por cualquier otro medio autorizado por el uso constante del comercio.



	Si no hay entrega se entiende que hay incumplimiento del contrato Art. 156. No entregando el vendedor dentro del plazo estipulado las mercaderías vendidas, el comprador podrá solicitar el cumplimiento o la rescisión del contrato, y en uno u otro caso la reparación de los perjuicios que hubiere sufrido.

	Complementando lo anterior, conforme al 153 Art. 153. Rehusando el comprador, sin justa causa, la recepción de las mercaderías compradas, el vendedor podrá solicitar la rescisión de la venta con indemnización de perjuicios, o el pago del precio con los intereses legales, poniendo las mercaderías a disposición del juzgado de comercio para que ordene su depósito y venta en martillo por cuenta del comprador.

El vendedor podrá igualmente solicitar el depósito siempre que el comprador retardare la recepción de las mercaderías; y en este caso serán de cargo del último los gastos de traslación de las mercaderías al depósito y de su conservación en él.



Pago del precio	

	Art. 155. Puesta la cosa a disposición del comprador, y dándose éste por satisfecho de ella, deberá pagar el precio en el lugar y tiempo

estipulados.

No habiendo término ni lugar señalados para el pago del precio, el comprador deberá hacerlo en el lugar y tiempo de la entrega, y no podrá

exigir que ésta se efectúe sino pagando el precio en el acto.



Obligaciones conexas

		1.- Cuidado de la cosa

		2.- Costo del transporte

		3.- Obligaciones de otorgar garantía de funcionalidad de la cosa o reparación de los imperfectos no atribuibles al uso natural.

		4.- Saneamiento de la evicción y vicios redhibitorios sobre evicción se aplican las normas del CC, en cuanto a los vicios redhibitorios hay normas especiales, en lo demás se rige por el CC.

	El CC concede dos acciones: una de resolución (bien mueble 6 meses y 1 año en caso de inmueble) y de reducción o cuanti minoris (bienes muebles 1 año y de inmuebles de 18 meses).

		5.- Deber de entregar factura y que en ella se consigne que el precio esté pagado. Conforme al Art. 160 El comprador tiene derecho a exigir del vendedor que forme y le entregue una factura de las mercaderías vendidas, y que ponga al pie de ellas el recibo del precio total o de la parte que se le hubiere entregado.

No reclamándose contra el contenido de la factura dentro de los ocho días siguientes a la entrega de ella, se tendrá por irrevocablemente aceptada.





III.- PRENDAS MERCANTILES

Se le define como un contrato por el cual se entregan cosas muebles a un acreedor para la seguridad de su crédito.



	En la prenda común u ordinaria se produce un desplazamiento de la cosa por parte del constituyente de la prenda hacia la persona del acreedor, mientras en la hipoteca el inmueble permanece en poder del deudor por ser una garantía sin desplazamiento.



CLASES DE PRENDAS

1.- Prenda ordinaria o mercantil

	De acuerdo al 161 se rige por las normas del CC en lo que fueran compatibles y reglada conforme al CdeC en los arts 813 al 819.

	Es consensual, porque el Art. 813 el contrato de prenda se celebra y prueba en cuanto al acreedor y deudor como los demás contratos comerciales, y la mayoría de ellos son consensuales.

	Sin perjuicio de lo anterior debe tenerse en cuenta el Art. 815 el cual reza que para que el acreedor prendario goce del privilegio enunciado en concurrencia de otros acreedores, se requiere:

1- Que el contrato de prenda sea otorgado por escritura pública o en documento privado protocolizado, previa certificación en el mismo de la fecha de esa diligencia, puesta por el notario respectivo;

2- Que la escritura o documento contenga la declaración de la suma de la deuda y la especie y naturaleza de las cosas empeñadas, o que lleve anexa una descripción de su calidad, peso y medida.



	En cuanto a la preferencia que se otorga declara el Art. 814 que el contrato de prenda confiere al acreedor el derecho de hacerse pagar con el valor de la cosa empeñada con preferencia a los demás acreedores del deudor.  Este privilegio nace, subsiste y se extingue con la posesión de la prenda, bien la tenga el acreedor prendario o un tercero elegido por las partes.



	Esta prenda mercantil no puede contener la cláusula de garantía general, por la que se estipula que la garantía que se constituye asegura cualquiera obligación que el deudor haya contraído o contrajere en el futuro con el acreedor.

	La cláusula de garantía general se contrapone a la garantía específica porque esta última garantía se constituye para garantizar una obligación precisa y determinada. Y conforme al 815 Nº 2 se infiere que la prenda mercantil es una prenda de garantía específica.



	Esta clase de prenda ordinaria civil o mercaderías tiene limitaciones para el tráfico moderno, pues no se conserva en poder del deudor sino que se desplaza al acreedor y si la cosa es bien de capital puede ser necesario para producir.

	Por ello han surgido una serie de otra clase de prendas.



2.- Prenda Industrial

	Por la ley 5687 (1935) se rige por esta ley y su reglamento.

	Se puede constituir una prenda industrial que es desplazamiento de la cosa del deudor al acreedor (no lo puede constituir un 3º) y permite al deudor de una o más obligaciones garantizar estas siempre que sean contraídas en el ejercicio de una actividad industrial.

	Si su actividad no constituye una industria no puede constituir esta prenda (el transporte se considera industria).

	No se permite la cláusula de garantía general.

	Podría constituirla una persona que ejerza una industria agraria, pero lo más probable es que use la prenda agraria.

	Esta clase de contrato es solemne (lo que es igual para todos las prendas específicas), son solemnes porque son sin desplazamiento, la solemnidad se establece a favor del deudor o del 3º, y se perfecciona por escritura pública o instrumento privado, siendo necesario inscribirla en el registro industrial del conservador donde se encuentren ubicados los bienes.

	Se puede constituir sobre toda clase de bienes muebles que formen parte de la industria, sólo puede constituirla el deudor.

	Como derechos del acreedor: 

			1.- derecho de preferencia del art. 25, que es una superpreferencia.

			2.- Derecho de persecución, pudiendo perseguirla en manos de quien se encuentre.

			3.- Derecho a transferir el crédito.



	Existen normas especiales de realización las que tienen por objeto hacer expedito el procedimiento ejecutivo y restringir las excepciones que puede oponer el acreedor.



	Además se configuran tipos penales especiales si se trasladan las cosas del lugar señalado en el contrato.



3.- Compraventa a plazo con prenda ley 4702

	Su finalidad es que el comprador de una cosa mueble que garantice el pago del dinero o saldo de dinero mediante la constitución de prenda sobre la misma cosa comprada conservando el deudor su tenencia.

	Características:

				1.- No permite cláusula de garantía general.

				2.- No puede ser constituida por un 3º.

				3.- Permite constituirla sobre cualquiera cosa mueble comprada.

				4.- Es un instrumento complejo tiene dos actos compraventa y prenda.

				5.- Solemne se constituye por escritura pública o instrumento privado autorizado por un notario.

				6.- La cosa debe ser corporal, singularizado y no fungible.

	Como derechos del acreedor:

				1.- Derecho de persecución y de realización

				2.- Derecho de preferencia de segunda clase.

				3.- Inspeccionar la prenda.

				4.- Transferir el contrato mediante endoso transferir la prenda y el crédito.



	Posee normas específicas sobre procedimiento y tipos penales específicos



4.- Prenda sin desplazamiento Ley 18.102 prenda general sin desplazamiento

				1.- En general puede ser constituida por el propio deudor o por el 3ºv dueño de la cosa prendada

				2.- Permite la cláusula general de garantía general, pudiendo garantizar obligaciones presentes y futuras, propias o ajenas, civiles o mercantiles.

				3.- Puede ser constituida sobre cualquiera cosa mueble con tal que sea corporal, pero no puede constituirse sobre muebles que constituyan el ajuar de la casa.



	En la práctica no se encuentran asociadas a una obligación específicas y generalmente llevan cláusula de garantía general.

	El contrato es solemne, ya que sólo puede celebrarse por escritura pública que no se inscribe, sin ella el derecho real de prenda se adquiere por la escritura pública en que el constituyente exprese que constituye el derecho de prenda y el acreedor exprese aceptarlo (en la misma escritura que constituye la prenda se agrega una cláusula sacramental). Además la ley exige una formalidad de publicidad en cuya ausencia el contrato es inoponible para 3º: publicar un extracto de la escritura en el Diario Oficial por una sola vez dentro del plazo de 30 días contados desde la fecha de la escritura (sólo los días 1º y 15 de cada mes o día hábil siguiente si cualquiera de ellos fuere domingo o festivo.



	Como derechos del acreedor:

				1.- Derecho de persecución y realización (no específicos).

				2.- Derecho de preferencia de segunda clase

				3.- Los demás derechos que tienen los otros acreedores.



5.- Almacenes generales de depósitos o Warrants

	El dueño de la mercadería puede depositarla en los almacenes generales de depósitos.

	Estos almacenes generales de depósitos son empresas que se constituyen al amparo de esta ley y que deben inscribirlo en un registro especial de almacenistas que lleva la superintendencia de bancos.

	Cuando el depositante entrega las mercaderías al almacenistas, este, a su vez, entrega al depositante dos documentos: un certificado de depósito (Título de Crédito representativo de mercaderías que debe tener las menciones de la Ley 18690) y un vale de prenda

	Como caracteres se pueden indicar que el certificado de depósito en caso de endoso significa transferencia de las mercaderías, y la del vale de prenda tiene por efecto constituir las mercaderías que se encuentra en el almacén a favor de a quien se la endosó, y que deben inscribirse en un registro de almacenistas para que sean oponibles a 3º.



6.- Ley de prenda de valores mobiliarios en c favor de bancos Ley 4.287

			1.- Esta ley regula la entrega en prenda de Título de Crédito a favor de los bancos, el acreedor necesariamente será una institución bancaria.

	La ley distingue:

si el Título de Crédito es al portador se entiende constituido en prenda por la sola entrega del título al banco.

Si el Título de Crédito es a la orden se constituye mediante el endoso en garantía (sin necesidad de notificar al deudor).

Si el Título de Crédito es nominativo es solemne, se constituye por escritura privada o pública y debe inscribirla en el registro de accionistas de la sociedad anónima.

2.- Constituida la prenda goza de la preferencia del 814 CdeC.

3.- Sólo el deudor puede constituir la prenda, no puede hacerlo un 3º.

			4.- el procedimiento de realización es simple y expedida lo que beneficia a los bancos. Si el deudor cae en mora se practicará una simple notificación judicial (que el banco notifique al deudor que en razón del incumplimiento procederá a realizar la prenda)

	Transcurridos 7 días desde la fecha de la notificación, el banco procede a la enajenación de la prenda, sin más intervención de la justicia ordinaria y sin sujeción a los trámites del CPC.

	La venta se lleva a efecto en la bolsa de comercio







IV.-CONTRATACIÓN  MODERNA

	Mediante figuras especiales se pueden colocar los productos que se fabrican en el mundo consumidor, tales figuras nacen de distintos factores que hacen que surjan nuevas formas de contratación: contratos de distribución mercantil, de concesión mercantil franquicias y de agencia mercantil.

	Estos generan problemas jurídicos: Son contratos atípicos con dos problemas la legislación aplicable y la imprecisión terminológica, o bien que se presenta el hecho que para algunos corresponde a una sola figura y para otros un solo contrato V gr. en algunos países no es lo mismo distribución mercantil y concesión mercantil. Son diferentes pero presentan diferencias. O la franquicia que algún sector de la doctrina lo relaciona con la concesión mercantil.

			

	Como contratos estimatorio: es aquel por el cual una parte entrega a otra determinadas cosas muebles cuyo valor se estima en una cantidad cierta, para procurar la venta de lo recibido, con obligación, si se realiza efectivamente la venta, de pagar el valor estimado a la persona que entregó los objetos y si no se produce la venta con el derecho a proceder a su devolución v gr. las empresas periodísticas.



	Son básicamente tres las características contractuales comunes en estas figuras: 

			1.- Son Contratos de colaboración empresarial: son contratos en que el principal, que puede ser el productor o importador de las mercaderías con el objeto de colocar sus productos en el mercado, busca una colaboración ajena de otro empresario que es independiente jurídicamente del principal y también, muchas veces, independiente económicamente. Tal independencia se atenúa o no existe en la franquicia.

	No existe independencia jurídica cuando la relación se produce entre el principal y una empresa filial o subsidiaria. Esta relación se produce de manera permanente, las obligaciones que emanan del contrato van a ir surgiendo durante la duración del mismo, son de tracto sucesivo. 

			2.- Son Contratos normativos o marcos: surgen como consecuencia de un entendimiento entre dos empresarios en orden a regular sus futuros comportamientos que habrán de verificarse mientras esté vigente el contrato de la manera establecida en el contrato que se celebre.

	Son contratos que van a tener reglas de general aplicación a todas las operaciones que se van a ejecutar entre ellas durante la vigencia del contrato V gr. contratos de distribución o concesión mercantil, se dirá que las remesas de mercaderías se van a ejecutar los días 15 y 20 de cada mes por parte del principal, es una relación que se aplica durante toda la vigencia del contrato. También indica que es de tracto sucesivo.

			3.- Son Contratos intuito personae: se celebra entre partes cada uno de los motivos por la confianza que la persona que el co-contratante inspira a la otra. Esta confianza generalmente está basada los aspectos objetivos es la solvencia. Aunque a veces se toman en cuenta aspectos subjetivos. Estos contratos no pueden ser cedidos sin la anuencia del co-contratante.



DISTRIBUCIÓN Y CONCESIÓN MERCANTIL

	El problema de la unidad o diversidad del contrato: en cuanto a la doctrina se discute si son uno mismo o diferentes, para A. Puelma son lo mismo porque la diferencia radica en aspectos económicos secundarios que no importarían diferencias entre ambos.



	En cuanto al concepto de distribución y concesión mercantil: es el que se celebra entre dos empresarios, jurídicamente independientes, uno denominado fabricante, productor o concedente (también llamado genéricamente principal) y otro denominado distribuidor o concesionario por el cual el primero conviene en remesar al segundo un producto final, quien lo compra y/o adquiere para proceder a su colocación en una zona determinada y por medio de su propia organización empresaria, recibiendo a cambio una retribución consistente en un descuento sobre el precio de venta al cliente,



	La finalidad de las partes al contratar: para el principal es colocar sus productos en el mercado, tener un segmento del mismo, mientras para el concesionario o distribuidor es vender productos conocidos, vendiendo un producto con un riesgo calculado.



	Jurídicamente se le puede calificar:

			1.- Contrato atípico: combinación de contratos conocidos: suministro y compraventa V gr.

			2.- Contrato consensual.

			3.- Oneroso

			4.- Conmutativo

			5.- De tracto sucesivo.

	

	En la concesión mercantil cuando se trata de colocar en el mercado producto de alto costo y tecnología que suponen el entrenamiento del principal del concesionario, la prestación de servicios adicionales V gr. garantía, publicidad de la marca, etc. Es frecuente que el principal instale un red de concesionarios, así el contrato adquirirá el carácter de contrato tipo y de adhesión.

	Con la red el concedente persigue imponer una uniformidad en materia de comercialización, reparación, garantía, precio, etc.		



DIFERENCIAS ENTRE LA CONCESIÓ O DISTRIBUCIÓN CON OTROS CONTRATOS AFINES

	Respecto a la comisión se encuentran pocas semejanzas, hay una diferencia básica: mientras la concesión o distribución es un contrato normal la comisión es un contrato tendiente a ejecutar una obligación mercantil individualmente determinada (no es de tracto sucesivo). En cuanto a su contenido la distribución o la concesión compra el producto para revenderlo, el comisionista recibe el producto y lo vende a nombre de otro, sin comprarlo.



PRINCIPALES ELEMENTOS DEL CONTRATO DE CONCESIÓN Y DISTRIBUCIÓN

			1.- Duración del contrato: desde el punto de vista del distribuidor o concesionario es conveniente pues le asegura  la reintegración de la inversión al incorporarse a la red del concedente.

			2.- Exclusividad: puede ceder en beneficio único del principal o de ambos, a favor del concedente el concesionario se obliga a vender solamente productos suyos, y a favor del concesionario es el único que vende esos productos.

			3.- Asignación de territorio puede ser de mayor o menos extensión.

			4.- Régimen de precios podría establecerlo el concedente para llegar al consumidor final.

			5.- Tope mínimo del pedido: establecido a favor del concedente.

			6.- Obligación de propaganda o difusión del producto Es una carga del principal o del distribuido o concesionario, si es a nivel internacional es de cargo del principal.

			7.- Obligación de efectuar servicios de mantenimiento, reparación o garantías a cargo del concesionario, pero el concedente deberá reembolsar los gastos de los servicios de garantía prestados.

			8.- Cláusula por las cuales se imponen determinadas características que debe tener el establecimiento del distribuidor o concesionario.



FRANSHISING O FRANQUICIA MERCANTIL



DEFINICIÓN

	Contrato por el cual el franquiciante, titular de un nombre comercial, marca o signo distintivo, así como métodos operativos para la fabricación y venta de uno o más productos (o para la prestación de ciertos servicios), otorga al franquiciado un conjunto de derechos que le facultan para vender y, generalmente, para fabricar o distribuir y explotar comercialmente, a su propio riesgo, en un lugar o territorio preestablecido, uno o varios productos a cambio de pagar al franquiciante una suma inicial y un porcentaje sobre las ventas (regalía periódica).





OBJETO DEL CONTRATO

			1.- Para el franquiciante pretende extender su mercancía nacional o internacionalmente sin asumir el riesgo del negocio mediante el concurso de empresas jurídicamente independientes, pero subordinadas comercialmente al franquiciante.

			2.- El franquiciado pretende explotar un negocio seguro, una marca de prestigio.



	Por la franquicia se busca explotar un establecimiento de una manera uniforme y casi idéntica en cuanto a los aspectos externos y en cuanto a la calidad del servicio y producto que en dicho establecimiento se venden de modo que el usuario no encuentre ninguna diferencia entre los establecimientos de los diferentes franquiciados (verdaderas sucursales de la casa matriz). Por lo tanto se habla de un contrato de cuasiintegración (y no integración pues son jurídicamente independientes) más que de un contrato de colaboración empresarial.



CARACTERÍSTICAS DEL CONTRATO DE FRANQUICIA

	Participa de las mismas características del contrato de concesión, prácticamente siempre será un contrato tipo o de adhesión.



REFERENCIAS DE LA FRANQUICIA CON CONTRATOS AFINES

Con el que guarda mayor semejanza es el de concesión, pero hay diferencias:

			1.- La subordinación comercial del franquiciado respecto del franquiciante es total, ya que la ideas es que el franquiciado explote un establecimiento comercial de las mismas características de su clase en que se ofrecerán productos y servicios de la misma forma y calidad, existiendo una cláusula de exclusividad y asignación de territorio, la que puede ser unilateral (siempre en beneficio del franquiciante) o bilateral.

			2.- La franquicia el producto es elaborado generalmente por el franquiciado en base al know how que impone el franquiciante y también, generalmente, con los insumos y materias primas que este le suministra.

			3.- Hay pago de derecho a entrar y de regalías periódicas. 

Mientras en la Concesión:

 		1.- se entrega un producto final al concesionario.

		2.- En la concesión no hay pago de derecho para entrar al negocio de concesionario ni el pago de regalías periódicas al concedente.



	La franquicia se asemeja a la licencia (contrato por el cual el licenciante faculta al licenciado para fabricar un producto de acuerdo a las técnicas y calidad que imponga el primero al segundo) La licencia siempre se da en la franquicia, pero no se agota ahí sino que se imponen otras obligaciones al franquiciado (exclusividad).





ELEMENTOS DE LA FRANQUICIA

			1.- Duración del contrato, fundamentalmente para el franquiciado.

			2.- Obligación de aprovisionamiento de materias primas e insumos del franquisiante, asegurándose topes mínimos de pedidos.

			3.- Franquiciante impondrá sistemas de control, procedimiento de elaboración, en general un manual operativo, correlativamente el franquiciante deberá capacitar y entrenar al personal del franquiciado.

			4.- Obligación de pagar de regalías al franquiciante.

			5.- Exclusividad: franquiciado se obliga a comercializar el producto del franquiciante, exigiéndole que no otorgue franquicias dentro de su territorio.

			6.- Publicidad puede recaer en el franquiciante o el franquiciado.

			7.- Obligación del franquiciado de guardar el secreto y la confidencialidad, trámite de los sistemas operativos de elaboración como los aspectos tecnológicos del franquiciante.

			8.- Obligación del franquiciado de no explotar establecimientos similares al franquiciante por un período determinado tras haber terminado el contrato.





CONTRATO DE AGENCIA MERCANTIL

Es aquel por el cual la persona natural o jurídica, denominada agente, se obliga para con la otra, denominada principal, mediante una relación de carácter permanente y,  cambio de una retribución, a promover ventas y otras operaciones por cuenta del principal, y a veces a concluir estas operaciones a nombre del principal sin asumir el riesgo de su ejecución.



	Características:

			1.- Atípico.

			2.- Normativo

			3.- Consensual

			4.- bilateral

			5.- Intuito personae

			6.- Oneroso

			7.- Conmutativo

			8.- de Tracto Sucesivo



	Alguna jurisprudencia ha creído ver en la agencia un contrato de comisión, pero se diferencia de la agencia porque no es un contrato normativo, de tracto sucesivo y la comisión es de ejecución instantánea.

	Además, generalmente el agente se limita a promover ventas y no a concluirlas, excepcionalmente la agencia puede tener aparejada representación comercial y, en este caso, puede concluir las ventas a nombre y representación del principal.

	La semejanza con la concesión  y distribución mercantil es en cuanto a sus caracteres jurídicos. Y la diferencia básica entre los mismos recae en que la distribución recae sobre bienes y la agencia sobre servicios. No se compra para revender, se solicita por el agente remesas para vender por parte del principal. En l distribución se compra para vender.





FACTORING O FACTORAJE

	Por este contrato se intenta precaver la comercialización de los riesgos que implica la morosidad de los clientes cuando todo o parte del precio se estipula a plazo.

	Básicamente es la transferencia de créditos que un empresario otorga a su clientela, a otro empresario, quien los compra, asumiendo los riesgos de reembolso de insolvencia o morosidad de dichos clientes. No se limita a una mera gestión de cobranza pues los riesgos seguirían siendo del empresario que vende su crédito.

	La retribución a la empresa de factoring estará dada por la diferencia del valor de compra con el valor nominal.



DEFINICIÓN

	Contrato por el cual una empresa especializada presta servicios de colaboración (asistencia técnica y financiera) a otra empresa comercial o individual denominada cliente obligándose la primera mediante un precio o retribución a adquirir determinada masa o cartera de créditos que tuviere su cliente por su actividad mercantil, durante un lapso determinado.



	Las empresas de factoring tienen como principal función la compra de carteras de créditos, prestando además una serie de servicios conexos a la concesión de dichos créditos.

	Sus funciones se dividen en 3 grupos:

			1.- Actividad de información financiera del mercado.

			2.- compras de créditos y gestión de cobranza de ellos.

			3.- Financiamiento al cliente por el pago anticipado de los créditos.





CARACTERES DEL CONTRTATO DE FACTORING

			1.- Atípico y consensual

			2.- Bilateral aunque algunas obligaciones quedan condicionadas a la existencia del crédito.

			3.- Oneroso conmutativo.

			4.- Tracto sucesivo.

			5.- Contrato tipo y en general de adhesión.

			6.- Es de colaboración empresaria.

			7.- Generalmente se pacta cláusula de exclusividad y globalidad, por la que el contratante se obliga a transferir sus créditos a esa empresa, todos ellos sin excluir los de menor riesgo.

			6.- Puro y simple.







¿CONTRATO MERCANTIL O CIVIL?

	Sería mixto del lado del cliente más que del factor, si bien el factoraje es una práctica habitual entre empresarios mercantiles cuyo activo es la masa de créditos, el cliente podría no ser mercantil V gr. una sociedad de abogados que pactan el pago de sus servicios a plazo.

	Generalmente para el cliente sería un contrato mercantil por explicación de la teoría de lo accesorio.

	Para la sociedad de factoring hay varios factores hay varios elementos cuya determinación nos llevará a la conclusión que para ella es un contrato mercantil:

			1.- Si es un banco o sociedad filial de un banco, se entra en el art. 3 Nº 11.

			2.- Si es otra clase de sociedad anónima también es mercantil.

			3.- Si los créditos son documentales, constando en Título de Crédito de fácil circulación que se transfieren del cliente al factor se encuentra en el art. 3 Nº 10.

			4.- Tratándose de una actividad auxiliar a una actividad mercantil deviene en mercantil.





PARTES EN EL CONTRATO

			1.- Factor o sociedad de factoring

			2.- Cliente o factoreado





MODALIDADES DE FACTORING

			1.- Según si se pacta o no financiación:

Con financiamiento: Se conviene que el factor va a anticipar el importe de los créditos cuando se pacta el financiamiento anticipado, el factor paga el crédito hasta el momento de la transferencia y generalmente habrá dos tipos de deducciones que hará el factor del valor nominal: el interés a aplicar desde la fecha de abono y hasta la de su vencimiento y deducirá un porcentaje que constituirá cargo de comisión. Normalmente se pacta que los créditos a financiar pueden ser rechazados por el factor en función a la investigación que harán del deudor. La financiación es un elemento accidental del contrato.

Sin financiamiento: la transferencia se hace a la fecha del vencimiento del crédito. El factor abona el importe del crédito al cliente al tiempo del financiamiento.



2.- Según su forma de ejecución:

Con notificación al deudor: jurídicamente ante el deudor ha habido transferencia y pagará el crédito al factor.

Sin notificación: No hubo transferencia respecto del deudor cedido, y el crédito deberá ser pagado al cliente (hace la gestión de cobranza).

La regla es que sea con notificación.







			3.- Según el área geográfica:

Factoring interno: Deudor y cliente residen en el mismos país, por lo que la sociedad de factoring también se encontrará en el territorio del país.

Factoring internacional: Deudor y cliente residen en países diferentes, el cliente recurrirá a un factoring del país en que se encuentra el deudor (se da en el comercio de importación y exportación o a una sociedad de factoring interna con cadena de factoring en el extranjero.





4.- Según el tipo de servicio:

Factoring clásico: el factor se obliga solamente a adquirir la cartera de créditos con o sin financiamiento.

Factoring moderno: además de lo anterior presta otros servicios. Contabilidad, asesorías jurídicas, estudios de mercado, etc.







OBLIGACIONES Y DERECHOS DE LAS PARTES

			1.- Respecto del cliente:

					a) Obligaciones del cliente:

Ceder los créditos con exclusividad o globalidad.

Abonar interés si hay financiamiento.

Someter a la aprobación del factor los créditos si se estipula.

Notificación de la cesión del crédito al deudor.

Garantizar la legitimidad (validez y vigencia) de los créditos cedidos, el factor asume el riesgo de insolvencia, lo que implica que el crédito no ha sido pagada por la insolvencia del deudor y no por otras circunstancias que en caso de concurrir deberán ser asumidos por el cliente.

No puede modificar unilateralmente las condiciones del crédito. 



b) Derechos del cliente:

Recibir el impuesto del crédito.

Que se le anticipen los fondos.





2.- Del factor:

					a) Obligaciones del factor:

Pagar precio del crédito cedido, puede que pague con financiamiento.

Asumir el riesgo de insolvencia.

Efectuar el cobro del crédito con corrección comercial.

Efectuar anticipos cuando se han convenido.



b) Derechos del factor:

son correlativas a las obligaciones del cliente.



EFECTOS DEL CONTRATO

			1.- Respecto de las partes: Produce efectos desde que se celebra. La cesión del crédito singular produce efectos desde que se perfecciona de acuerdo a la ley de circulación según si es nominalmente a la orden o al portador.



			2.- Respecto del deudor cedido: Habrá que establecer una fórmula simple que implique la aceptación de la cesión por parte del deudor, sino habrá que notificar la cesión. El uso de la cláusula contenida en la factura  para tener por notificado al deudor, conforma al Código de Comercio, la notificación debe hacerse por un ministro de fe.

	Tampoco podría endosarse la factura si fuera a la orden, pues se trata de un título representativo de mercaderías, por lo que se le aplican las reglas de la cesión de pagarés a la orden. Que para ser endosados por el cliente al factor debe insertar en la factura del cliente que el precio debe ser pagado a su vencimiento a la sociedad de factoring.





SEMEJANZAS CON OTRAS FIGURAS AFINES

			1.- Podría entenderse una relación del factoring con la comisión. El factor actúa en nombre propia y a su propio riesgo pues hay transferencia de créditos, el comisionista actúa por esta a nombre de y por riesgo del principal.

			

2.- Respecto de su relación con el descuento bancario: es una operación consistente en anticipar al titular de un crédito, generalmente a la orden y mediante su transferencia, su importe nominal deducidos los intereses correspondientes por el período que media entre la fecha de anticipación y del vencimiento garantizando dicho titular el pago del crédito al descontarse. Así el documento es pro solvere, mientras en el factoring la transferencia es pro soluto, en el primer caso el cedente se obliga solidariamente con el deudor cedido a pagar el crédito al cesionario, mientras en el segundo el riesgo de la insolvencia es del factor.

	En el descuento no hay compra del crédito y supone anticipos de fondo (elemento esencial) y la existencia del crédito.

	

			3.- Respecto del seguro de crédito: es un contrato de seguro por el cual el asegurador se obliga a pagar al asegurado las pérdidas finales que experimente por la insolvencia de su deudor. Aquí no hay transferencia de créditos, uno de riesgos solamente se paga una indemnización al asegurado, las sociedades de factoring contrata seguros de crédito para evitar el riesgo de la insolvencia.
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